LUKWISE

Sirket Ozeti:
Lukwise, kurumsal egitim ve danismanlik sektoriinde hizmet veren firma ve
profesyonelleri, bu hizmetleri arayan kurumlarla bir araya getiren platformdur.

Uriin/Servis:

Bu platform, lyelerin tek adreste bir araya geldigi ve taleplerini standart formatta Girisim Adi
filtreleyebilecegi, karsilastirabilecegi bir ortam saglar. Egitim veren kurumlar dogrudan https://www.lukwise.com/
egitim arayan kuruma hizmetlerini ve kampanyalarini  sunabilir.  Firma
derecelendirmesi, dijital egitmen havuzu olusturma gibi is slreglerini kolaylastirici
ozellikleri saglar. Egitim ihtiyag¢ analizi, raporlama, ihale agma, teklif alma ve online satis Calisma Baslangic

sureci 6zellikleri de yol haritasindaki ilave deger 6nerilerimizdir. Tarihi: 12/2018
Site Agilis: 09/2019

Sektor: Kurumsal Egitim

Yonetim:

Kurucu ortaklar Burcu Yalginkaya ve Burcak Cakir'dir.

Burcu, TED ve ODTU mezunudur. Bankalarda finansal analiz ve kredi bélimlerinde 15
yil calisti. Son 10 yildir Kredi Akademi Egitim firmasi sahibi olarak kredi similasyonu ve
diger kredi egitimleri vermektedir. Bankacilik sektériinde kullanilan ilk kredi similasyon
programini gelistirmistir. Egitimler ile 1500'den fazla insana ulasmistir. (Toplam 25 yil
tecribe)

Burcak, Hacettepe Universitesi mezunudur. Bankalarin pazarlama ve strateji planlama
ekiplerinde 10 yil deneyim edindikten sonra, Bolim Baskani seviyesinde iken,
danismanlik yapmaya baslamis, yurt ici ve yurt disinda reel sektér ve bankalara hizmet
vermistir. 2 yil boyunca Demirdren Holding icra Kurulu Strateji Planlama direktérii
pozisyonunda calismistir. Halen Kredi Akademi biinyesinde danismanlik yapmaya
devam etmektedir. (Toplam 18 yil tecriibe)

Miisteri Problemi:
Yetkin alicilara ulasma kanal yetersizligi, egitime uzun silregte kistil erisilebilirlik,
gorianarlik, egitim ihtiyacinin tam karsilanmamasi, sektérel veri eksikligi

Hedef Pazari:
Kurumsal egitim sektor, Tirkiye’de 250Milyon USD, ABD 167Milyar USD, Diinya 366 Milyar USD biyuklige
sahip.

Miisterileri:

Egitim Veren: Kurumsal egitim sektériinde egitim, danismanlik, kogluk, mentorluk hizmeti saglayan firma ve
profesyoneller.

Egitim arayan: Kurumsal firmalar, OBiler (25-125 Milyon TL yillik ciro), Odalar, Birlikler, Organize Sanayi Bolgeleri.

Satig/Pazarlama Stratejisi:

Birebir satis + dijital pazarlama yapilmaktadir. Egitim veren liyeligi modiler paketler Gizerinden Ucretlendirilecek;
lansman dénemi boyunca Ucretsiz tyelik. Egitim alan {yeligi Gicretsiz yapiliyor. is ortakliklarini artirarak komisyon
gelirleri, Traindy marka egitim ve rapor satisi ilaveten reklam gelirleri hedeflenmektedir.

is Modeli:
e Uye geliri ve isbirliklerinden gelir
e  Sektorel Raporlar

Rekabet Avantaji:
Yurtdisina aglilabilir bir proje olmasi. Her 2 tarafta, verimlilik artisi saglamasi. Proje konusu alanlarinda uzman,
tecribeli ekip. Online takvim yénetimi ile data olusturma. .

Rakipler:
Findcourses, Kataloq, BindHR


https://www.lukwise.com/

